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COMO FALZER DE 2016 O MELHOR
ANO DE VENDAS DE SEMPRE

Formacdo: Treino de vendas
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NAO...MAS SE... @

= Quer desfrutar de lucros e ter um negocio de sucesso;

= Procura ter uma equipa de alto rendimento;
= Quer desenvolver novos negocios mas ndo sabe como deve fazer;
= Sabe que precisa de voltar a acreditar verdadeiramente no seu negocio;

= Ambiciona ter descanso e tfranquilidade enquanto fudo funciona, mesmo
que ndo esteja dentro das suas instalacdoes;

= Almeja ter alguma orientacdo e estar focado nos resultados.
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WORKSHOP |TREINO DE VENDAS

Como fazer de 2016 o melhor ano de vendas de sempre




Me

PORQUE FAZER ESTA FORMACAO?2 /misope

bu

= Esta formacdo foi pensada em si que ambiciona ter melhores
resulfados de vendas ja a partir de Janeiro de 2016

= “O que pode ser medido, pode ser melhorado” - Peter Drucker
A conclusdo desta frase foca o nosso objetivo. Vamos melhorarl!
Vamos aumentar vendas.

= Acompanhamos grafuitamente todos o©0s negdcios dos Nnossos
formandos com sessdes gratuitas de executive coaching.

= Inscreva-se nesta formacdo e ganhe apoio ao seu negodcio para
sempre, sem pagar mais por isso.
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NESTA FORMACAOQ: g

= Vista o fato do Cliente: técnicas para empatizar e criar emocado

= Comunicacdo Verbal e Nao Verbal: Como Ver para Além da Realidade
= O marketing olfativo e as objecdes as vendas: como cheirar para vender
= O Modelo SUp para vendas non-stop

= A hegociacdo comeca na cozinha: cozinhe connosco para treinar uma
negociacdo 3D

Com o objetivo de dliar a teoria a pratica, procuramos criar grupos de
trabalho que espelhem o seu dia-a-dia laboral. Investindo fortemente
numa componente pratica, com a resolucdo de casos reais em grupo.
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DATAS E LOCAIS:

LEIRIA 25/02/2016, LOCAL: HOTEL EUROSOL LEIRIA

Horario: 2nh30-13h e 14h0-17:30h

utsourcing Administrativo e Financeiro
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https://docs.google.com/forms/d/1yeADaDiMRLaKz40HnKtkP-99DpAalL65SAwQiuoSaRE/viewform
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= Investimento: 150 eur por participante (isento de IVA)

= Inscricoes até 16 de Fevereiro garantem 35% de desconto por
participante: 97,5 eur por participante (isento de IVA)

O investimento inclui:
= Manual de Suporte a Formacdo
= Coffee Breaks (manhd e tarde)

= Consultas de Executive Coaching gratuitas e individuais com a
Executive Coach Matilde Carvalho
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EXECUTIVE COACHING:

= O executive coach € o amigo a quem pode confiar os problemas e
as angustias do seu negocio, com garantia de confidencialidade

= Atluamos como seu braco direito definindo-lhe um plano de acado
para melhorar a sua performance, depois de o ouvirmos atentamente

= SO a sua felicidade e o seu sucesso nos tornam felizes também




ESTE WORKSHOP VA /U(c
MUDAR TUDO

= Este Workshop detém um cardcter muito pratico e intensivo;

= Estard inserido em contexto laboral real, aliando todos os
Nnossos sentidos em prol do aumento dos lucros;

= Consiga decifrar a linguagem corporal e as emocgdoes
presentes no teatro negocial e feche verdadeiramente bons

negocios!

“Se quer algo novo, entdo precisa parar de fazer algo velho” -
Peter Drucker

EXECUTIVE CORCHE — MATILDE CARVALHO

Matide Gorvolho
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MATILDE CARVALHO, Me

PERSONAL TRAINER DE NEGOCIOS DE Matide Gayaho
SUCESSO.

= Apaixonada por vendas, experiente na drea comercial do retalho e da grande
distribuicdo em Portugal, tem frabalhado nos Ultimos seis anos em consultoria, na
Areagest SA.

= Ajuda negdcios, empresarios e empreendedores a irem mais Ionge na polxoo e na
ambicdo. Ndo gosta da palavra "suficiente". Prefere troca-la por "excelente”.

- E Economista, certificada em coaching pela International School of Professional
Coaching, Consultora Certificada Google, e formadora certificada pelo |IEFP.

» Colabora frequentemente com os meios de comunicagdo social. O seu mais recente
programa & o Laboratdrio de Talento, na RTP3.

« Acompanhe o seu blog em : M.c | Matilde Carvalho - Negocios de Sucesso



https://www.youtube.com/watch?v=m4EQFiFO99c
http://matildecarvalhomc.blogs.sapo.pt/
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INSCREVA-SE JA:

LEIRIA 25/02/2016, LOCAL: HOTEL EUROSOL LEIRIA

CARINA.COSTA@QAREAGEST.COM 910815428 | 217 101 113

Lisboa | Evora | Leiria | Madrid


mailto:carina.costa@areagest.com
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ESTE WORKSHOP CONTA COM O
PATROCINIO ESPECIAL:
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